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4 L Cuidar da saude tambeém eé coisa de homem

NADA MAIS PERIGOSO
QUE O PRECONCEITO.

DIVULGACAO

ALavo

Este més é marcado pe-
lo inicio da campanha No-
vembro Azul, que foi criada
para a conscientizacdo en-
tre os homens sobre o cancer
de prostata. E nesta edicdo,
o Jornal Visdao Empresarial
preparou uma matéria espe-
cial sobre o tema para escla-

0O cancer de préstata é o segundo tipo de cancer mais
comum entre os homens e até o final de 2016, cerca de 61
mil brasileiros receberdo diagndstico positivo da doenga,
dos quais 13 mil irdo falecer em decorréncia dela.

Em seu estagio inicial, o cancer de préstata geralmente nao
apresenta sintomas o que dificulta o seu diagnéstico. Por
isso, é fundamental que todos os homens com mais de 45
anos facam os exames preventivos, como o de toque retal,
uma vez por ano. Portanto, informe-se e cuide da sua
salide enquanto ha tempo.

recer as principais duavidas
sobre a doenca.

A sua vida vale mais do que um preconceito.
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Saiba o que fazer caso seja notificado pela
Receita Federal

. i DIVULGACAO
No tltimo dia 9 encerrou-se

o prazo de verificacdo da noti-
ficacdo de débitos previdenci-
arios e nao previdenciarios da
Receita Federal (RF), para as
EC Engenheiro Coelho empresas de pequeno porte. A
partir do dia 9 de dezembro to-
dos aqueles que ndo fizeram o
pagamento de sua divida, serdo
excluidos do programa Sim-
ples Nacional.

CURSO DE ENGENHARIA DE PRODUGAO - MANHA E NOITE
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PARES DE LENTES

2° PAR DE LENTES

Promogéo vélida apenas para as lentes ofidimicas ZEISS ou Supermax. Comprando a segunda amaggo, grau ou solar, 0 segundo par de lente é grétis. O segundo par de lente grétis deve ser o mesmo modelo, grau e material da 1a lente comprada. Promogéo néio
acumuiativa com outras da rede. Consulte reguiamento intemo. Promogzo valida para as lojas Oticas Carol de Limeira, Mogi Guagu e Mogi Mirim. Para a promogZio ser valida, néo pode ser concedido nenhum desconto sobre o valor do primeiro par de lente comprado.



EDITORIAL

A imprescindivel discussao
sobre a reforma fiscal

A classe politica ndo gos-
ta de discutir reducao de
despesas, e estas medidas
de corte de gastos também
ndo sdo apoiadas pela clas-
se dos servidores publicos.

Mas neste momento ndo
existe outra alternativa para
o Pais, Estados e Municipios.

Dentro desta conjuntura
surgem as mais mirabolan-
tes propostas para nao alte-
rar o status atual.

Existe a classica e mais
facil alternativa que é o au-
mento de impostos, medida
esta adotada recentemente,
por exemplo, pelo governo
do Estado do Rio de Janeiro.

VISAO

Entretanto, este tipo de me-
dida s6 serve para agravar o
desaquecimento econémico, por
elevar precos, e assim afastar
o consumidor.

Atualmente, a elevadissi-
ma carga tributaria brasilei-
ra, na faixa de 35% do PIB,
é a maior entre as economias
emergentes e ndo existe mais
espacgo para ampliacao.

Outra proposta que elevara
ainda mais esta carga tributaria
é o corte de incentivos. Os va-
lores sdo consideraveis, o que
neste momento de busca de re-
ceita a qualquer custo, faz a al-
ternativa ganhar muita atrati-
vidade. Como se esta medida
fizesse recompor imediatamen-
te o rombo do caixa ptiblico.

Valmir Lopes Teixeira Martins
Diretor da ACIL

VAI COMPRAR?

Acompanhe semanalmente a carga tributaria embutida nos
produtos consumidos pelos brasileiros. Os valores de referéncia
sdo baseados na média das cargas dos produtos nacionais.

DIVULGAGAO

Chinelo (31,09%)

Valor: R$ 39,00

E uma ilusdo, sem contar o
grave dano colateral que sera
causado em termos de inse-
guranca juridica, que podera
provocar reducao dos parcos
investimentos privados, além
de trazer desemprego e con-
sequentemente queda na arre-
cadacdo. Nao ha solucao facil
e magica para crise fiscal.

A questdo é ampla e es-
trutural. O pais, pressionado
pela grave crise, é forcado a
discutir e implementar impor-
tantes reformas, estas que ti-
veram suas discussoes prote-
ladas nos tltimos 13 anos de
governo, assim sendo, é pre-
mente a discussdao também da
reforma tributaria.

Nao ha como divergir que
o momento é de conter a cor-
rida sem freio para a insol-
véncia do Tesouro, devido ao
crescimento avassalador da
divida publica.

Divida esta, que em pou-
co tempo saltou de 50% para
70% do PIB, em funcao prin-

cipalmente das indexagoes de
gastos permanentes, enquan-
to as receitas caem puxadas
pela recessao.

Portanto, entendemos ser
correta a prioridade para a
aprovacao da PEC, que visa
conter a elevacdo quase auto-
noma dos gastos, por meio de
um teto, e depois a reforma
da Previdéncia, sem a qual o
teto sera inocuo.

Mas é impreterivel retomar
a discussao da reforma tribu-
taria, que dentre outros temas
deve tratar da simplificacdo
da apuracdo do ICMS, in-
cluindo alteracdes que colo-
quem fim na guerra fiscal en-
tre os Estados, que utilizam
de isencdes fiscais muitas ve-
zes sem os devidos cuidados.

O Governo precisa ser ra-
cional e sensato, mas é pre-
ciso acabar com 27 regula-
cOes diferentes do imposto
sobre circulagdo de merca-
rias, uma para cada estado,
e com o total de mais de 40
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aliquotas, este ja é um pas-
so largo para melhorar o
ambiente de negocios.

Este novo ICMS deveria
ter poucas e baixas aliquotas,
enquanto os incentivos fis-
cais concedidos teriam que
passar a constar nNo orga-
mento das unidades da Fe-
deragdo. Pois a forma atual
para concessdo de benefi-
cios aumenta a inseguran-
¢a para as empresas, porque
sempre € possivel um outro
estado dar uma reducao de
impostos maior que o0 con-
corrente dele.

Eleger simplesmente in-
centivos tributarios como
o grande vildo da crise é
miopia, porque tudo é bem
mais complexo. Esta discus-
sdo deve ser aprofundada e
discutida detalhadamente en-
tre os agentes publicos e a
iniciativa privada, que re-
alizou investimentos rele-
vantes no passado baseado
nestas politicas.
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Instituto Isi Infinity traz a ciencia e a experiéncia para o

desenvolvimento de pessoas

DIVULGACAO

O instituto possui cinco formacées reconhecidas
internacionalmente, e atende Limeira e regiao

O Instituto Isi Infinity, é fo-
cado no desenvolvimento hu-
mano e empresarial, coaching
e mentoring, lideranca, gestao
e negocios. Possui cinco for-
macoes certificadas internacio-
nalmente, e além de Limeira
atende as cidades de Piracica-
ba, Campinas e Sao Paulo.

A instituicdo trabalha de ma-
neira diferenciada, trazendo a
ciéncia para a experiéncia. O
instituto possui um centro de
pesquisa e desenvolvimento,
reconhecimento internacional
de trés paises, técnicas e ferra-
mentas com validacdo cientifi-

ca, instrutores com mestrado e
doutorado e atualizacdo cons-
tante de seus cursos. A empresa
possui como master trainer coa-
ch sénior a Dra. Yeda Oswaldo,
que é psicologa positiva de re-
nome internacional, com mais
de 16 livros e capitulos edita-
dos, além de artigos cientificos
publicados em outros paises.

A entidade pretende até
o final de 2016 o lancamen-
to de um livro de autoria pro-
pria, com 26 coaches e mento-
res formados pela corporagao.
Além disso, no primeiro se-
mestre de 2017 todos os pro-

fissionais do empreendimen-
to participardo de um curso de
extensdo internacional em um
outro instituto conveniado.

O Instituto Isi Infinity esta lo-
calizado na Rua Sete de Setem-
bro, 250, no Centro. Os interes-
sados podem entrar em contato
pelos telefones (19) 3702-8570
e 3701-0729, pelo e-mail con-
tato@infinityative.com.br, ou
através do site www.infinityati-
ve.com.br. O atendimento é de
segunda a sexta-feira, das 8h as
18h. O instituto esta presente
no Facebook, Linked-In e You-
tube como Isi Infinity.

Optica Barbosa é destaque pela grande diversidade de marcas e modelos

Além de ser um belissimo
acessorio, muitas pessoas uti-
lizam os 6culos para fazerem
a correcdo de algum problema
de visdo. Na Optica Barbosa é
possivel encontrar os mais di-
versos modelos de dculos de
grau, oculos de sol e de segu-
ranga com grau para empresas,
juntamente com as melhores
marcas do mercado como Ray
Ban, Vogue, Police, Atitude,
Michael Kors, Oakley, Caroli-
na Herrera, entre outras.

A empresa trabalha com
uma extensa linha de produ-
tos infantis como Lilica Ripi-
lica, Tigor T. Tigre, além da li-
nha Miraflex que sdo armacgoes
flexiveis que atendem desde
os recém-nascidos até o pu-
blico adolescente, e ha os tra-

Convites para

A Apae de Limeira ja esta rea-
lizando a venda dos convites pa-
ra o ultimo evento Fogo de Chao
de 2016. O tradicional evento ira
acontecer no dia 19 de novembro,
na sede da entidade, que se localiza
na Av. Antonio D’ Andrea, 364, no
Parque Nossa Senhora das Dores.

A diretoria convida toda a po-
pulacdo para participar deste
jantar que tem como atracao no
cardapio, mais de 300 quilos de
costela, assadas por mais de oito
horas, seguindo a risca a tradicao
gaticha de assar a carne em pega,
espetada no chao.

O evento também conta com
distribuicdo de brindes e toda
renda é revertida aos projetos
voltados a cerca de 700 criangas,
adolescentes e adultos, atendidos

tamentos como Transitions e
Crizal. A loja também disponi-
biliza lentes de contato a pron-
ta entrega das marcas Varilux,
Hoyalux e Zeiss.

A prioridade da 6tica sempre
é a satisfacdo de seus clientes,
prestando um bom atendimen-
to com profissionais treinados
e capacitados para orientar os
clientes na hora de sua com-
pra, oferecendo todas as ar-
macgoes ou lentes da melhor
qualidade que atendam a ne-
cessidade do consumidor.

Além de duas lojas fisicas,
uma em Limeira e outra em
Santa Barbara d’Oeste, atu-
almente existem planos para
que a instituicdo atenda outras
localidades através de suas re-
des sociais. A otica possui pa-

gamentos facilitados para seus
clientes como um crediario
proprio, e a opcao de parcelar
suas compras nos cartoes Vi-
sa, Master, Hipercard e Elo,
além de descontos especiais
para aposentados, pensionis-
tas e estudantes.

A Optica Barbosa convi-
da a todos para conferirem a
grande diversidade de marcas
e modelos disponiveis na lo-
ja, que em Limeira encontra-
-se na Rua Bahia, 762, na Vi-
la Claudia. O atendimento € de
segunda a sexta-feira das 8h30
as 18h, e aos sabados das 9h
as 13h. InformagOes através
dos numeros (19) 3441-1898
e 98902-6971 (Whattsapp). A
empresa também esta nas re-
des sociais, como o Facebook:

Fogo de Chao da
Apae Limeira estao a venda

DIVULGAGAO

O preparo das costelas segue a risca a tradicao gaticha de assar a
carne em peca, espetada no chao

pela Apae de Limeira.

Os convites estdo sendo vendi-
dos a R$ 35,00 por pessoa (bebi-
das ndo inclusas). Criangas de até

10 anos ndo pagam. Mais infor-
magoes pelo telefone (19) 3404-
1569 ou pelo e-mail administra-
cao@apaelimeira.org.br.
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£3441.1898

DIVULGACAO
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Com grande variedade de produtos, a ética prioriza
a plena satisfacao de seus cliente

facebook.com/OpticaBarbosa,
Instagram: (@opticabarbosa e

também possui site: www.op-
ticabarbosa.com.br.

Seja bem-vinda Alice!

FOTO: RAISSA PAIVA

Nasceu de parto cesérea, no dia 31 de outubro, as 21h38, pe-
sando 3,605 Kg e medindo 49,5 cm, Alice Schiolin Cantazini.

A linda bebé veio cheia de saiide e a mamae Fabiana Cristina
Schiolin, colaboradora da ACIL, e o papai Cleber Rogério Can-

tazini estdo muito felizes.

A Alice e seus pais, desejamos que a paz de Deus reine sobre
essa vida e que eles desfrutem desse momento tao especial.
Sdo os sinceros votos da Diretoria e Funcionarios da ACIL.
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Crescer sem Medo vira lei

Donos de micro e pequenas empresas poderdo renegociar
débitos tributarios em 120 parcelas

O presidente da Republica, Mi-
chel Temer, sancionou no dia 27
de outubro, no Palacio do Planal-
to, o Projeto de Lei Complemen-
tar (PLC) 25/2007 — Crescer sem
Medo. Um dos principais pontos
é a ampliacdo do prazo de parce-
lamento de dividas tributérias de
micro e pequenas empresas de 60
para 120 meses. As novas regras
para quitacao dos débitos entram
em vigor logo ap6s a regulamen-
tacdo, que sera feita em até 90
dias pelo Comité Gestor do Sim-
ples Nacional (CGSN), vinculado
a Receita Federal.

Cerca de 600 mil micro e pe-
quenas empresas devem R$ 21,3
bilhdes para a Receita Federal. De
acordo com o presidente do Se-
brae, Guilherme Afif Domingos,
a ampliacao do prazo é essencial
para que esses negocios consigam
permanecer no Simples Nacio-

nal. “E um folego a mais para que
0s pequenos negdcios continuem
com as portas abertas e gerando
empregos. Nos lutamos e conse-
guimos um prazo excepcional, ou
seja, de excecdo. Nés podemos
refinanciar essas dividas em até
120 meses”, comemorou.

O presidente do Sebrae tam-
bém lancou o Mutirdo de Rene-
gociacdo, que vai incentivar os
empreendedores a regularizarem
dividas tributaria, bancaria, loca-
ticia e com fornecedores. “Esta-
mos todos irmanados para abrir
a temporada de renegociacao”.
O presidente da Republica, Mi-
chel Temer, destacou que o Cres-
cer sem Medo é fruto de uma ne-
gociacao intensa entre os poderes
Executivo, Legislativo e socie-
dade. “Dialogamos com a classe
empresarial e com os trabalhado-
res. O emprego é o primeiro dos

direitos sociais. Esse ato é um ge-
rador de empregos”, declarou.

Além do aumento do prazo de
parcelamento dos débitos tributa-
rios, o Crescer sem Medo eleva, a
partir de 2018, o teto anual de fa-
turamento do Microempreendedor
Individual (MET) de R$ 60 mil pa-
ra R$ 81 mil e cria uma faixa de
transicdo de até R$ 4,8 milhdes de
faturamento anual para as empre-
sas que ultrapassarem o teto de R$
3,6 milhdes. A reducdo de seis para
cinco tabelas e de 20 para seis fai-
Xas, com a progressao de aliquota
ja praticada no Imposto de Renda
de Pessoa Fisica, é outra alteracao
prevista para 2018. Assim, quando
uma empresa exceder o limite de
faturamento da sua faixa, a nova
aliquota sera aplicada somente no
montante ultrapassado.

A proposta também regula-
menta a figura dos investidores-
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O Crescer sem Medo eleva, a partir de 2018, o teto anual de faturamento
do Microempreendedor Individual (MEI) de R$ 60 mil para R$ 81 mil

-anjo, aquelas pessoas que fi-
nanciam com recursos proprios
empreendimentos ainda em seu
estagio inicial, como as star-
tups, e permite que os pequenos
negocios do segmento de bebi-
das (cervejas, vinhos e cacha-
cas) possam optar pelo Simples
Nacional. Outro ponto de desta-

que é que os donos de saldao de
beleza poderdo dividir os custos
tributarios com os profissionais
que trabalham em parceria, além
do estimulo a exportacdo com a
simplificacdo dos procedimentos
de logistica internacional.

Fonte: Agéncia Sebrae de Noticias

Food Trucks voltam a
invadir o Nosso Clube

AGENDA DE CURSOS ACIL:=

de Limeira

Negociacdao criativa

Data:17de Novembro | Horario:18has22h

Objetivo: Capacitar o participante a negociar com criatividade por meio da sinergia
organizacional e do trabalho em equipe, em busca de resultados positivos para sua
empresda.

Local: ACIL - RuaSanta Cruz, 647 - Centro | Investimento:R$30,00

Inscricoes: 3720-1000 | Realizacdo: SESIe ACIL

Quem curtiu a primeira edi-
¢do, em abril, vai querer repe-
tir a dose. E quem perdeu pode-
rd finalmente matar a vontade.
Vem ai o 2° Nosso Food Truck,
evento que vai reunir novamen-
te no entorno das piscinas, deli-
ciosas opgoes gastrondmicas e musica ao vivo de primeira. Nada
menos que 11 trucks e duas atragdes musicais vao esperar pelos as-
sociados e seus convidados no Nosso Clube, no dia 19 de novem-
bro, a partir das 16 horas.

Nao faltard variedade para comer e beber muito bem. Estdo
confirmados os trucks Harmonia do Malte Beer Kombi, Aipim
Carioca, Kombina Burger, Cone Mania, Giraffa Confetteria, Pa-
letas de Piracicaba, Atelié Gourmet, Mini Burger Station, Grill’s
Burgers Food Truck, Prali Nuts e Ad Sushi. Para animar o evento,
foram convocadas a banda 80 Rocks, com o melhor do rock clés-
sico, e July Guerrero, que apresentara seu repertério com muito
pop e MPB.

Para associados do Nosso Clube a entrada é gratuita. Ndo socios
podem adquirir convites por R$ 30,00 (individual) ou R$ 50,00
(casal). Para quem tem de 13 a 17 anos, o valor é R$ 15,00. Crian-
cas até 12 anos ndo pagam. Mais informagdes na secretaria do clu-
be ou pelo telefone 3404-8466.

reca SANTA RITA

Pecgas automotivas de todas as marcas e modelos

Planejamento: o primeiro passo para comecar seu negécio
Data:17de Novembro | Hordrio:19has21h

Objetivo: Sensibilizar os participantes a identificar as oportunidades de negocio e
iniciar oprocessodeplanejamento deumaempresa, bem como os aspectos legais.

Local: ACIL - RuaSantaCruz, 647 - Centro | Investimento: Gratuito
Inscricoes: 3404-6528 e3404-6527 | Realizacdo: Sebraee ACIL

Por dentro dos custos, despesas e preco de venda
Data:29de Novembro | Hordrio: 19has21h

Objetivo: Orientar os empresarios para o desenvoluimento de competéncias
gerenciais que melhoremagestdo financeirade suaempresa.

Local: ACIL - RuaSanta Cruz, 647 - Centro | Investimento: Gratuito
Inscricoes: 3404-6528 e 3404-6527 | Realizacao: Sebraee ACIL

PRONTA ENTREGA
PARA VOCE, PERTO DE VOCE!

Dumon’®

Colchoes

COLCHAO + BOX
SOLTEIRO

APARTIR

RS 690,00

COLCHAO ESPUMA
SOLTEIRO

RS 249,00

COLCHAO TURQUESA
SOLTEIRO

RS 390,00

* ANTIACARO * ANTIMOFO

PARCELAMOS EM ATE 10X SEM JURDS
EM TODOS 0S CARTOES DE CREDITO

FONE/FAX: (19) 3451-6926 / ID:55*96*90880

FONE: (19) 3444-3265 / 3444-7723 | WHATS APP: (19) 97415-0861
Av. Professor Joaquim de Michieli, 28 - Jd. Sao Paulo - Limeira - SP
e-mail: autopecassantarita@uol.com.br

dB)ptlcéno

RUA CARLOS FRANCHEU, N° 25 ( EM FRENTE A CAMP CARNES ) F: 19.2515.2050 - CAMPINAS / SP
RUA PASCOAL MARMO, JD. NOVA ITAUIA, N° 1480 F: 19.3442.9658 - LIMEIRA/ SP
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Cancer de prostata: prevencao ¢ o melhor tratamento

Novembro é marcado pe-
lo inicio da campanha Novem-
bro Azul, que foi criado para a
conscientizacdo entre os homens
sobre o cancer de préstata. Es-
tigmatizada pela falta de infor-
magao e pela cultura de 2/3 dos
brasileiros, estima-se que este
ano 61.200 novos casos da do-
enca tenham sido registrados,
segundo dados do Instituto na-
cional de Cancer José Alencar
Gomes da Silva (INCA).

A prostata é uma glandula
localizada na regido pélvica do
homem, com o tamanho seme-
lhante ao de uma noz. Situada
logo abaixo da bexiga e frente

ao reto, ela é atravessada pelo
canal da uretra, por onde a uri-
na é eliminada. O urologista Dr.
Fernando A. Pereira conta que
nem todos os tumores da pros-
tata podem matar. “Ele pode ser
de um tipo menos agressivo, de
crescimento lento e que ndo traz
problemas. Porém, também po-
de ser mais grave, com risco de
disseminacdo e complicagoes.
Nem todos os casos sao iguais,
e este fato é utilizado pelo mé-
dico para definir qual a melhor
forma de tratamento”, explica
Pereira.

Homens que tem algum pa-
rente em primeiro grau com

Mitos e verdades sobre o cancer de prostata

Cdncer de prostata é hereditdrio: Verdade.
Cerca de 2 a 3% das pessoas que tém parentes de primeiro grau
com a doenga podem desenvolver o cancer e devem realizar exa-

mes regulares a partir dos 40.

Cdncer de prostata interfere na vida sexual: Verdade.

O cancer pode interferir de diferentes formas na vida sexual,
assim como o envelhecimento. Ambos podem alterar a disposicao
e erecdo. O uso de determinados remédios para baixar o nivel de
testosterona e, com isso, retardar o desenvolvimento da doenca,
leva a uma consequente queda no desejo sexual.

Cirurgia na préstata provoca impoténcia: Mito.

Homens que nao tinham problemas de erecao antes da cirurgia
continuarao sem problemas ap0s realiza-la. Apesar disso, a recu-
peracdo varia para cada individuo e pode levar até trés anos.

PSA alto significa presenga do cdncer: Mito.

O PSA é uma enzima que pode indicar aumento do tamanho da
prostata, mas nem sempre ele é um indicador preciso de auséncia ou
presenca de cancer. Por isso, o exame de toque ndo pode ser substi-
tuido totalmente pelo exame de sangue para detectar o nivel de PSA.
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cancer de prostata tem um risco
maior de desenvolver a doenca.
Também observa-se uma chan-
ce maior na populacdo negra, e
ha uma tendéncia crescente em
associar a obesidade como fa-
tor de risco. “O tumor de pros-
tata pode ser curado na grande
maioria das vezes, dependendo
do estagio em que se encontra.
E mesmo quando um tratamen-
to nao é suficiente para se obter
a cura, a associacao entre trata-
mentos oferece chances muito
grandes de controle da doenga”,
acrescenta o médico.

Tratamento

Com o avango da tecnolo-
gia surgiram novas formas de
tratamento de varias moléstias,
inclusive do cancer de prosta-
ta. Dependendo do estado da
doenca (que pode ser locali-
zada, localmente avangada e
avangada), da idade e das con-
dicdes clinicas do paciente, o
médico consegue definir a me-
lhor forma de tratamento.

Ao consultar um especia-
lista, este ird indicar a forma
mais eficiente para se combater
o cancer. “Naqueles com a do-
enga inicial localizada na pros-
tata, incluem-se como opc¢oes a
vigilancia ativa (apenas acom-
panhar a evolu¢do do quadro),
a cirurgia (prostatectomia radi-
cal, ou seja, a retirada da pros-
tata) e a radioterapia (externa
ou braquiterapia). Nos casos

Sinta-se bem
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Segundo a pesquisa realizada pela Sociedade Brasileira de Urologia (SBU),
51% dos homens brasileiros nao vao ao médico regularmente

de doenga localmente avanga-
da, cirurgia e a radioterapia sdo
as opgoes objetivando a cura do
paciente”, aponta o urologista.
Ele também mostra que mesmo
nos casos mais avangados, exis-
tem tratamentos com a intencao
paliativa, através de terapia de
bloqueio hormonal e quimiote-
rapia, acompanhados ou nao de
uma cirurgia, para aliviar o fluxo
urinario além de medicagdo para
protecdo dos 0ssos.

Prevencao

Muitos estudos tem se foca-
do na identificacdo de alimen-
tos que possam evitar o apareci-
mento do cancer de prostata. “A
regra é na verdade muito sim-
ples: ter uma alimentacao sau-
davel priorizando frutas, ver-
duras e legumes como parte
essencial do cardapio; praticar
atividade fisica regular; evitar

Limeira/SP
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o fumo e reduzir a ingestdao de
alcool estdo entre estas simples
recomendacdes”, diz Dr. Paulo.

A melhor forma de preven-
¢do continua sendo o diagnds-
tico precoce da doenca, que po-
de ser feito através da dosagem
periddica de um exame de san-
gue (antigeno prostatico especi-
fico — PSA), e do exame de to-
que retal que ¢ indolor, rapido e
instantaneo, realizado pelo uro-
logista durante a consulta. “Ain-
da se encontra algum preconcei-
to quanto ao exame. Por outro
lado, quem hoje em dia nao co-
nhece no seu meio de convivio
alguém que ndo tenha enfrenta-
do problema relacionado ao can-
cer de prostata? Assim, devemos
lembrar que doenca nao ocorre
somente com 0s OUtros, e se nao
dermos o primeiro passo, nao fa-
remos diferenca alguma”, finali-
za o médico urologista.

A prevencdo é necessdria
em diversas dareas da vida!

Novembro Azul
nds apoiamos
essa causa
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Internet das coisas é o con-
ceito de ligar qualquer disposi-
tivo com outro, utilizando para
iSs0 a internet.

E uma rede gigante de coisas
conectadas, que inclui também
pessoas, portanto é um relaciona-
mento entre pessoas e coisas, pes-
S0as e pessoas, e Coisas e Coisas.

Isso inclui tudo, desde celula-
res, cafeteiras, maquinas de lavar,
fones de ouvido, lampadas, dispo-
sitivos wearable (vestiveis) e qua-
se qualquer outra coisa que vocé
pode pensar, inclusive componen-
tes de maquinas, aplicando-se isso
as empresas.

A Gartner Group estima que até

Interessei-me pela afirmativa de
Luc Benoist de que “o homem ja-
mais podera pensar mais alto que
sua mao”. Parecia-me esquisita tal
assercao. Mas, com o decorrer do
tempo, para mim, ficou claro que
todos nds s6 podemos ter em men-
te as coisas que alcangamos. Pois,
obviamente, jamais compreende-
remos aquilo que se acha fora de
nosso alcance. Dai, pude entender
que essa ideia se faz tao notéria que
nem precisaria ter sido afirmada.
Porém, consegui vislumbrar com
mais clareza a intencao daquele
renomado autor, quando a tomei
sob o ponto de vista especifico de
nossa individualidade. Porque, di-
ficilmente, nos dias atuais, em que
as opinides se derramam genero-
sas e generalizadamente pelas re-
des sociais, conseguiremos aquies-
cer quanto ao fato de nés mesmos

Ao ingressar em um proces-
so judicial, as partes devem ado-
tar conduta de lealdade proces-
sual, haja vista que os litigantes
podem ser responsabilizados por
condutas comissivas e omissi-
vas, que de alguma forma atra-
palhem o devido andamento pro-
cessual, inclusive podendo sofrer
sangdes, como multa, bem como
responder por perdas e danos por
litigar de ma-fé.

Litigar de ma-fé é deduzir
pretensdo contra texto expresso
de lei ou fato incontroverso, al-
terando a verdade dos fatos, pos-
tulando “direitos” com o Unico
intuito de obter vantagem ile-
gal; provocar a atuacdo do Esta-
do sem a necessidade, causando
prejuizos tanto para a maquina
do judicidrio como para a par-
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2020 haja mais de 26 bilhoes de dis-
positivos conectados. Isso é um vo-
lume imenso de conexdes e algumas
agéncias acreditam que este niimero
pode ser muito superior, chegando a
ultrapassar mais de 100 bilhdes. Du-
rante debate na Futurecom, principal
congresso de TI e telecomunicagoes
da América Latina, em Sao Paulo, a
estimativa é que mais de 50 bilhdes
de dispositivos que se conectardo as
redes nos proximos anos.

“O mundo devera ter mais de
50 bilhdes de dispositivos de inter-
net das coisas conectados nos pro-
ximos anos, seja para controlar as
luzes da sua casa ou o funciona-
mento de uma hidrelétrica”, dis-

(bem como, todo e qualquer torpe
palpiteiro) deveriamos manter-nos
colocados como incapazes de fazer
afirmac0es sobre temas que nao per-
manecam sob nosso pleno dominio.
Nao deveriamos julgar tudo aquilo
que se nos apresente no além de nos-
sa experiéncia. Pois, como pode al-
guém saber sobre o que ndo viu, ndo
ouviu, ndo sentiu, ndo estudou, nao
viveu e nem presenciou?!... Pode-
ria, tal pessoa, fiar s6 em sua imagi-
nacao?!... Ou, no fanatismo por suas
utopias religiosas e ideolégicas?!...

A verdade é que, num universo
onde a invisibilidade é mais ampla do
que o plano real, nos manifestamos
frequentemente sobre o que nos € in-
visivel. Imaginamos ver o que nao
vemos. E, através de nossa imagina-
¢ao, somos, até, criadores de fantas-
mas. O homem primitivo, para poder
sobreviver, depositava sua atencao

te contrdria. Litiga de ma-fé quem
opoe resisténcia injustificada ao
andamento do processo, dificulta
a citacdo ou induz testemunhas in-
timadas ao ndo comparecimento a
audiéncia, causando imprudéncia
em qualquer incidente ou ato pro-
cessual, entre outros.

Nesse sentido pode-se con-
ceituar como litigante de ma-fé
qualquer uma das partes, ou am-
bas as partes, que age ou agem
em desacordo com regras éticas
minimas durante o andamento do
processo judicial.

No novo Codigo de Processo
Civil em vigor desde 18/03/2016,
também aplicado no Direto do Tra-
balho, a litigincia de ma-fé é re-
gulada na secdo que trata da res-
ponsabilidade das partes por dano
processual, tornou mais gravosa

se 0 vice-presidente da companhia
de software e redes Coriant, Tarci-
sio Ribeiro. “As operadoras preci-
sam mudar de mentalidade para se
adaptar a exigéncia futura.”

As estimativas apontam um
crescimento significativo de co-
nexoes e para atendé-lo sera pre-
ciso um grande investimento por
parte das operadoras, em um cur-
to espaco de tempo.

O desafio é grande, ainda mais se
pensarmos que quem paga essa con-
ta é sempre o usuario da tecnologia
que, no Brasil, ja paga um alto pre-
¢o e obtém um servico de qualidade
questionavel.

Melhorar a estrutura de banda lar-

em sinais. Pois, através deles se tor-
nava possivel distinguir tudo aquilo
que lhe ensejava a natural subsistén-
cia. O temor do perigo invisivel, ad-
vindo do plano instintivo, passava a
ter reconhecimento. E a primitiva
ideia de enfrentamento de situacoes
dificeis, pela coragem ou pela fuga,
garantia sua vida. Uma simples pedra
atirada contra a fera ofensora (inimi-
ga) assinalaria o primeiro armamen-
to de nossa espécie. Seria o exérdio
da atual Tecnologia. Que se transmiti-
ria entre os individuos do grupo, pela
percepcdo do “como fazer”. Assim,
por imitacdo, valiosos sinais, ainda
que rudimentarmente, jd marcavam o
inicio do universo simbdlico, no qual
a espécie humana se inseriu. Criava-
-se, dessa forma, o sentido de vigilan-
cia e de atengdo. Que permaneceriam
na origem do que veio a constituir-se
no Conhecimento. Porque, ainda, pa-

as multas para o caso de descum-
primento dos deveres das partes, e
a fixou em até 10 salarios minimos
para as demandas de valor irrisorio
ou inestimavel.

E interessante destacar, ainda,
que o 83° do art. 81 do Novo CPC
revogou a limitacdo existente pa-
ra o valor da indenizacdo no c6di-
go anterior, que estabelecia um teto
de 20% (vinte por cento) do valor
da causa, isso poderd inibir alguns
pleitos absurdos, evitando certas
condutas desleais de um ou de am-
bos os jurisdicionados, pois a in-
denizacdo deve ser integral e, em
alguns casos, pode ultrapassar o re-
ferido limite.

Oportuno ressaltar que é o Juiz
que tem o poder de reconhecer a li-
tigancia de ma-fé e aplicar, de ofi-
cio, tanto a multa quanto a indeni-

ga no Brasil é uma necessidade pre-
mente. Segundo o vice-presidente
de vendas para a Nokia Brasil, Luiz
Tonisi, sera preciso transformar as
operadoras e o sistema de regulacdo.

Eduardo Levy, presidente execu-
tivo do Sindicato Nacional das Em-
presas de Telefonia e do Servico
Moével Celular e Pessoal (Sinditele-
brasil) e o presidente da Anatel, Jua-
rez Quadros, pensam da mesma for-
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ma, a regulamentacao da internet
das coisas precisa ser rapida.

A internet das coisas ja é fato
e, quer vocé a utilize ou ndo, ela
impactara sua vida, pois em um
futuro muito préximo tudo estara
interligado com a rede mundial e
serd praticamente impossivel vi-
ver desplugado.

Para alguns, esse futuro ja
chegou!

Luis Loterio

Gerente Comercial

Setor4 Sistemas Ltda

ra a Humanidade Civilizada, viver é
prestar atencdo. Até mesmo na invi-
sibilidade, que exige identificacdo de
simbolos e de suas expressoes.
Como o peixe ndo vé a 4gua que o
impregna, o ser humano ndo enxerga
0 universo metassimbdlico que o en-
volve. Pois, ha, na simbolizacao, dois
aspectos: (I) do simbolo em si, que
é uma manifestacdo expressa de al-
g0 que ndo se caracteriza Como con-
creto; e, (I) do simbolizado, que é a
esséncia num plano abstrato, a qual
por sua invisibilidade se acha expres-
sa pelo simbolo. Transparece no sim-
bolo uma exigéncia de sentido para
o invisivel, o inefavel, o intangivel e
o0 imanente. Cuja resposta a analogia
tenta alcangar. Pois, o significante de
um significado assinala o impensa-
vel. Porque se “o homem jamais po-
derd pensar mais alto que sua mao”,
s6 um limitado sinal podem suas

zacdo, que sdo revertidas em favor
da parte que sofreu com a conduta
desleal da outra, ou seja, tanto o ad-
vogado como o cliente podem ser
penalizados por informacgGes men-
tirosas no processo.

Existem casos onde Juizes Tra-
balhistas tém condenado por liti-
gancia de ma-fé partes e seus advo-
gados que exageram ou inventam
verbas trabalhistas em processos
e, além de ser aplicada a multa e
indenizacdo, os casos estdo sendo
encaminhados para a Ordem dos
Advogados do Brasil (OAB) pa-
ra a abertura de processos discipli-
nares contra profissionais que ins-
truem clientes a mentir.

Assim, de modo a combater as

NN TANAY DY Y O essencial é invisivel, até aos olhos de nossa va filosofia...

mados pegar. Enquanto, em verda-
de, aquilo que permanece simbo-
lizado ainda fica colocado numa
condigdo intangivel, inefavel e in-
visivel — “mais alto que sua mao”
— portanto, numa realidade inco-
mensuravel, acima, até, da razao.
O simbolo se faz presente em toda
a dimensio civilizada. E cada letra,
cada silaba, cada palavra, cada fra-
se e tudo o que podemos expres-
sar pela fala, pela escrita, por gra-
fismos, por imagens e pelas artes:
sons, cores, marcas, sinais, gestos,
expressoes, grau de iluminagdo,
formas, algarismos, artes, ideias,
figuras, projetos, etc. O simbolo é
a traducdo visivel do invisivel, que
nem por isso, deixa de ser invisi-
vel. Pois, a simples expressdao nao
reduz sua invisibilidade.

Paulo Cesar Cavazin

Mentir em processo judicial pode gerar multa e indenizacao
por litigancia de ma-fe

artimanhas juridicas encontradas
pela parte a fim de fazer valer sua
pretensdo, mesmo que desarrazo-
ada de qualquer amparo juridico
legal, foram criadas as hipoteses
taxativas de litigancia de ma-fé
tratadas na fase de conhecimen-
to do processo, que deve ser apli-
cada tanto no processo comum
(processo civil), como no proces-
so trabalhista, numa tentativa de
combater os atos ilicitos da par-
te que aciona o judicidrio, fal-
tando com a verdade, no intuito
apenas de se beneficiar com inde-
nizagdes indevidas, ocasionando
o enriquecimento ilicito em de-
trimento da outra parte, ou seja,
daqui pra frente, cautela é pouco.

Dr. Noedy de Castro Mello

Coordenador de Assuntos Juridicos
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A equipe de vendas consegue entregar melhores resultados
com o direcionamento certo

O processo de vendas dentro
de uma empresa é uma das prin-
cipais fungdes para se manter e
é fundamental que sejam bem
definidos para que as vendas
possam acontecer corretamen-
te. Além disso, a forma como o
gestor trabalha interfere muito
na qualidade da sua equipe. Por-
tanto, quanto mais simplificado
for esse processo, melhor!

Um dos grandes motivos pe-
lo qual uma equipe de vendas
ndo consegue entregar bons re-
sultados, é o fato de muitos de-
les estarem perdidos nos mi-
lhdes de processos da empresa.
O que eles precisam € de direcio-
namento para realizar da melhor
forma seu trabalho e assim, con-
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seguir entregar bons resultados.
Para que isso aconteca, entender
qual a melhor forma de executar
os processos de vendas da em-
presa é essencial, ou seja, qual é
0 comego, 0 meio e o fim.

Além disso, o gestor precisa
ter em mente o caminho entre
o cliente e o vendedor na toma-
da da decisdo e na compra fi-
nal do produto. Por isso, abai-
X0 estdo listados cinco pontos
fundamentais para dar o melhor
direcionamento para criar um
processo de vendas adequado
para qualquer empresa:

1. Deixar claro o processo de
vendas: assim como em outras
areas, nao existe verdade univer-

VISAO

sal sobre quais sdo as etapas do
processo de vendas. E comum
que empresas Criem processos
com algumas etapas diferentes de
outras empresas, por exemplo. O
que o gestor precisa ter em men-
te é que é preciso transformar o
processo de vendas em algo mais
tangivel para que os vendedores
consigam entender o passo a pas-
so de suas tarefas. O importante é
que elas saibam onde estdo, quais
foram os passos que ja foram re-
alizados e quais serdo os proxi-
mos. SO assim € que as vendas
vao acontecer de verdade.

2. Utilizar ilustracoes para
0 processo: primeiro, esclare-
ca todas as etapas do processo
de uma forma bem estruturada e
em seguida, explique claramen-
te para toda a equipe de vendas
envolvida para que eles possam
entender. Nesse caso, o ideal é
que o gestor crie um grafico do
processo de vendas da empresa e
cologque em algum lugar que seja
visivel por todos. Dessa forma,
eles conseguem entender, saber
o andamento geral dos negdcios

e dar continuidade ao trabalho.

3. Acompanhar sua equi-
pe de vendas: toda equipe de
vendas precisa de reunides dia-
rias de alinhamento. Para isso, é
necessario acompanhar diaria-
mente a performance dos ven-
dedores com os clientes para
que o relacionamento avance.
E fundamental que no préximo
dia, haja um bate-papo sobre o
dia anterior, para refletir o que
foi feito e junto com a equipe,
entender os erros, 0s acertos e
os motivos para tal resultado.

4. Medir o desempenho de
vendas com um sistema de
CRM: é importante apresentar
outras possibilidades de gerencia-
mento das atividades para a equi-
pe. Todo vendedor precisa saber
da utilidade, por exemplo, de um
CRM e como utiliza-lo para tirar
maior proveito das vendas, ga-
nhar tempo e otimizar melhor o
trabalho. O CRM ¢é um grande
parceiro dos vendedores e gesto-
res, ajudando no momento de tor-
nar visivel o relacionamento do

de vendas de forma simplificada para a empresa?

vendedor/cliente e no que diz res-
peito ao processo de vendas.

5. Criar processos de ven-
das claros e concisos: esse
ponto é de grande importancia
para que a venda aconteca. Eles
sdo os responsaveis pela efica-
cia no relacionamento junto aos
clientes e por uma equipe de
vendas de alto desempenho. E
importante deixar sempre claro
para os vendedores que o pro-
cesso de vendas é uma maneira
de dizer a eles o que a empresa
espera que eles facam em cada
etapa. E isso alinha as expecta-
tivas criando métricas para que
0s objetivos sejam atingidos.

Se os processos de vendas da
empresa estao apenas na cabeca
do gestor, este precisa coloca-los
no papel e explicar de forma clara
para todos os envolvidos no rela-
cionamento com os clientes. Afi-
nal, toda a equipe precisa estar na
mesma pagina para passar a mes-
ma mensagem para o cliente.

Fonte: Portal Administradores

Como o empreendedor deve proceder em caso de notificacao pela Receita Federal

Com o avancgo tecnolégico,
os setores de inteligéncia da
Receita Federal estdo cada dia
mais aperfeicoados tanto no
controle de arrecadacao, quan-
to para o cumprimento das int-
meras obrigacOes assessorias
previstas pela lei. Com isto, os
contribuintes acabam ficando
para tras e ndo acompanham
este avanco, e muitas vezes
acabam perdendo prazos para
consulta e quitagdo de débitos.

No dltimo dia 9 encerrou-se
o prazo de verificacdo da noti-
ficagdo de débitos previdenci-
arios e ndo previdenciarios da

&

Receita Federal (RF), para em-
presas de pequeno porte. A par-
tir do dia 9 de dezembro todos
aqueles que ndo fizeram o paga-
mento de sua divida, serdo ex-
cluidos do programa Simples
Nacional. A notificacdo do RF
deixou de ser feita através dos
correio, e passou a ser digital.
Esta notificacdo estava dis-
ponivel desde o dia 26 de se-
tembro através do Domicilio
Tributario Eletronico (DTE-
-SN). O responsavel pelo de-
partamento juridico do Escrito-
rio Tiradentes, Antonio Alvaro
Zenebon, o contribuinte tera

ESCRITORIO

TIRADENTES

ASSESSORIA E CONSULTORIA EMPRESARIAL

em torno de 30 dias para regu-
larizar sua situagdo, seja com o
pagamento a vista, parcelado
ou por compensacdo. “Ele se-
ra excluido do Simples Nacio-
nal em janeiro de 2017. Porém,
caso consiga regularizar sua si-
tuacdo até janeiro, podera dar
entrada novamente ao progra-
ma”, explica.

Para as empresas que ja pos-
suem um débito parcelado do
ano anterior, existem duas sa-
idas: a primeira é quitar es-
ta divida para poder parcelar
a nova, ou reparcelar os anti-
gos juntamente com 0S NOVOS.

ACIL/ARQUIVO

ESCRITORIQ v o

Fowe (19) 434225
RO . ™4 LS,
www.escritoriotiradentes.cnt.br

A melhor saida é a contratacdo de um profissional da area,
para o levantamento dos débitos para quitacao

Nesse caso, aumentard o va-
lor da divida e o empreendedor

também tera até 60 meses para
pagar o novo acordo.

O tradicional Escritério Tiradentes ha
mais de meio século, oferece competente
assessoria ao empresariado limeirense.

Rua Tiradentes, 1115, Centro - Limeira - Fones (19) 3443-4224 / 3443-4225

wWwWw.escritoriotiradentes.cnt.br




VISAO

14 A 20 DE NOVEMBRO DE 2016

A

Pagamento do 13° vai injetar R$ 197 bilhoes na economia, diz Dieese
Valor é 8,2% superior ao montante de R$ 182 bilhdes pago em 2015

O pagamento do 13° saldrio,
até o proximo meés de dezem-
bro, vai injetar aproximada-
mente R$ 197 bilhdes na eco-
nomia do Pais, segundo uma
estimativa do Departamento In-
tersindical de Estatistica e Estu-
dos Socioeconomicos (Dieese).

O montante representa cer-
ca de 3% do Produto Interno
Bruto (PIB) do Brasil e indi-
ca um crescimento de 8,2% em

relacdo ao valor de 2015 (R$
182 bilhdes). E um aumento
de 0,6% acima da inflacdo pre-
vista para 2016. Se observados
apenas os trabalhadores do se-
tor formal, estima-se queda re-
al de 3,4% no montante pago.
“Essa injecdo de recursos
sempre da um incremento as
vendas no final do ano, o que
ajuda a economia. Mas diante
de um cenario de recessao eco-
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84 milhoes de trabalhadores formais deverdo receber o beneficio este ano

nomica em 2015 e em 2016,
aumento de inadimpléncia e
perspectiva de elevacao do de-
semprego, 0 consumidor tem se
mostrado mais cauteloso na ho-
ra de gastar. A tendéncia é que o
grupo de pessoas que use o 13°
para quitar dividas e fugir dos
juros altos seja maior do que o
grupo de consumidores que va
as compras”, explica José Sil-
vestre, coordenador de relacdes
sindicais do Dieese e responsa-
vel pelo estudo.

Ele observa que esse deve
ser o comportamento da média
dos trabalhadores, ja que o va-
lor médio do beneficio sera de
R$ 2.192,00, segundo o Dieese.
“E um valor que ndo dé para fa-
zer muita coisa. Ja a parcela de
trabalhadores que recebe um 13°
mais alto pode dar outra destina-
¢do aos recursos, usando o 13°
para a troca do carro ou a refor-
ma da casa.”

O assessor econdmico da
Federacdo do Comércio do Es-
tado de Sao Paulo (Fecomér-

cio/SP), Guilherme Dietze, ob-
serva que as trés variaveis que
determinam o consumo conti-
nuam pressionadas negativa-
mente: inflacdo, desemprego
e crédito. A inflacdo, afirma
o economista, deverd fechar
2016 em torno de 7%, corroen-
do a renda dos trabalhadores.
Ha cerca de 12 milhdes de de-
sempregados no Pais e o cré-
dito continua seleto e caro, ob-
serva. “Nosso cendario é bem
conservador para 0 Consumo.
Acreditamos que as vendas de-
vem crescer entre zero e 1%,
em termos reais, em Sao pau-
lo, mesmo desempenho do ano
passado. Dezembro de 2015
foi o pior més para as vendas
desde 2009. O lado positivo é
que passamos o fundo do poco
e pelo menos as vendas para-
ram de cair. Mas a recuperagao
¢ lenta. Para 2017, se as medi-
das fiscais se concretizarem, a
tendéncia é que o ano seja me-
lhor em termos de vendas -
afirma Dietze.

84 milhoes de trabalhadores
receberao beneficio

O Dieese informa que 84 mi-
Ihdes de trabalhadores formais
deverdo receber o beneficio, nu-
mero cerca de 0,2% superior ao
de 2015. Nos empregados do se-
tor formal, com o crescimento do
desemprego, o nimero de traba-
lhadores caiu 1,3% em relacdo
ao ano passado, e chega 49,5 mi-
lhoes de pessoas.

Ja no grupo dos aposentados
e pensionistas do INSS hou-
ve aumento de 2,6%, com o to-
tal de beneficiados chegando a
33,6 milhdes. Outros 982 mil
(1,2%) pessoas que vao receber
0 13° sdo aposentados e benefi-
ciarios de pensdes da Unido.

O célculo do Dieese ndo leva
em conta os autdbnomos, assala-
riados sem carteira ou trabalha-
dores com outras formas de in-
sercdo no mercado de trabalho
que, eventualmente, recebem al-
gum tipo de abono de fim de ano.

Fonte: O Globo

Black Friday pode render faturamento de até R$ 20 mil para
pequenas empresas

Quarenta e quatro por cento
das micro e pequenas empre-
sas do comércio eletronico que
participaram da Black Friday
com o selo Black Friday Legal
2015 faturaram entre R$ 1 mil
e R$ 20 mil na campanha desse
ano. De acordo com a segun-
da etapa da pesquisa Black Fri-
day Legal 2015, realizada por
Sebrae e Camara Brasileira do
Comércio Eletrénico (cama-
ra-e.net), mais da metade dos
empresarios tiveram a expec-
tativa de vendas concretizada
e 20% afirmaram que a Black
Friday superou as expectativas.
Das empresas pesquisadas,
uma em cada cinco faturou de
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R$ 20 mil a R$ 100 mil e 10%,
de R$ 100 mil a R$ 360 mil.
O levantamento mostra ainda
que um pequeno percentual,
2%, faturou acima de R$ 2 mi-
lhdes. Os resultados também
revelam que, na maioria do e-
-commerce brasileiro, a Black
Friday durou mais de um dia,
ja que 84% das lojas virtuais
ofereceram produtos com des-
conto antes e depois do ultimo
dia 27/11, com o objetivo de
aumentar o faturamento, atrair
novos consumidores e posicio-
nar suas marcas no mercado.
Para 79% dos participan-
tes, as vendas na Black Friday
2015 superaram as de dias nor-
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mais. O nimero de visitas nas
lojas virtuais também subiu de
uma média de 1.000, em dias
normais, para a média de 3.000
durante a Black Friday. O des-
conto médio oferecido foi de
30%. As lojas virtuais minei-
ras foram as que ofereceram
maior desconto — 38% em mé-
dia -, seguidas pelas catarinen-
ses e cariocas (35%). Um total
de 28% dos participantes deu
desconto em mais de 350 itens
de seu portfolio.

A pesquisa também mostrou
que as empresas se prepararam
para atender o ptiblico que com-
pra com dispositivos maveis.
Segundo o levantamento, 72%
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das lojas pesquisadas em todo
o pais afirmaram que realiza-
ram vendas via tablets e smar-
tphones. As vendas moveis re-
presentaram, em média, 20% do
total daquelas realizadas na Bla-
ck Friday. “Esse percentual das
compras maoveis é relativamente
alto, ja que na média do comér-
cio eletronico brasileiro, as tran-
sacOes feitas por tablet e smar-
tphone ficam na casa dos 15%”,
diz Ludovino Lopes, presidente
da camara-e.net.

A pesquisa, cujo objetivo era
mapear o perfil do pequeno ne-
gocio participante da Black Fri-

day e identificar as estratégias e
o impacto da data no negocio,
foi realizada entre os dias 15/09
e 08/12 com lojas virtuais por-
tadoras do selo Black Friday
Legal 2015, iniciativa da cama-
ra-e.net para criar um ambien-
te de confianca no setor na data
promocional. “E preciso enten-
der como se da a atuagdo dos
pequenos negocios também no
mercado virtual para que, dessa
forma, tenhamos subsidios para
avaliar sua importancia no co-
mércio eletronico”, afirma a di-
retora técnica do Sebrae, Heloi-
sa Menezes.

Fonte: Pequenas Empresas & Grandes Negocios
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